KUS||grUndung

In Grindung wachsen
GRUNDUNGS-CHECK
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P HILFSMITTEL: GRUNDUNGS-CHECK

Bereit fiir die Griindung?
Dauer: ca. 15 Minuten

Ziel: Reflektiere deine Starken, Motivation und Voraussetzungen fur die Grindung.

Bevor du deine Geschaftsidee weiterentwickelst, lohnt es sich, einen realistischen Blick auf deine
personlichen Voraussetzungen, deine Motivation und dein Konzept zu werfen. Unser Grindungs-

Check hilft dir dabel, deine Situation einzuschatzen, mogliche Licken zu erkennen und herauszu-
finden, in welchen Bereichen du noch Unterstiitzung oder Beratung nutzen solltest.

Die Ergebnisse kannst du auch ideal als Grundlage flr ein Gesprach in unserer kostenfreien Grin-

dungsberatung nutzen. So lassen sich offene Fragen gezielt klaren und die nachsten Schritte fur
deine Grindung gemeinsam planen.

Einen Termin kannst du einfach per E-Mail an gruendung(dkus-pfaffenhofen.de sichern.

Nutze gerne die beigefiigte Vorlage. Wenn du maochtest, geben wir dir dazu auch gerne unser Feed-
back unter gruendung(dkus-pfaffenhofen.de.
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Wie gut trifft diese Aussage auf dich zu?

Ich will selbststandig sein, weil ich einen
personlichen Traum verwirklichen mochte.

Ich habe klare Vorstellungen von meinem
Unternehmen.

Ich bin bereit, Zeit, Energie und Geld zu
investieren.

Ich kann mit Unsicherheiten umgehen.

Ich mochte langfristig Verantwortung
Ubernehmen.

Wie gut passt diese Aussage auf dich?

Ich habe relevante Kenntnisse oder Erfahrung in
meinem Geschaftsbereich.

Ich kann gut planen und strukturiert arbeiten.

Ich treffe Entscheidungen auch unter Druck.

Ich kann gut mit Kunden, Partnern und
Mitarbeitenden umgehen.

Ich bin belastbar und kann Ruckschlage
verkraften.



Wie klar und durchdacht ist dein Konzept?

Ich habe eine konkrete Geschaftsidee oder ein klar
definiertes Produkt/Service.

Ich kenne meine Zielgruppe und ihre
Bedurfnisse.

Ich habe den Markt und maogliche Wettbewerber
Uberpruft.

ch weil3, wie ich mein Produkt oder meine
Dienstleistung verkaufen kann.

Meine |dee L0st ein echtes Problem oder schafft
klaren Mehrwert.

Wie vorbereitet bist du in finanzieller Hinsicht?

Ich habe eine Vorstellung, wie ich meine Grindung
finanzieren kann.

Ich kenne meine laufenden Kosten und maogliche
Einnahmen.

Ich habe finanzielle Rucklagen fur die
Anlaufphase.

Ich kenne mogliche Fordermittel oder
Unterstitzungsmoglichkeiten.

ch habe einen Plan B fur unerwartete finanzielle
Engpasse.
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PERSONLICHE EINSCHATZUNG

Bitte notieren:

Welche drei Starken bringst du mit in die Grindung:

Vv

Vv

Vv

Welche drei Herausforderungen siehst du?

Vv

Vv

Drei Fragen, die du in einer Beratung klaren mochtest:

Vv

Vv

Vv






